
Créé en 2001, Radins.com est un site expert dans le domaine de la consommation. 
Plus de 2,5 millions de français visitent notre site chaque mois et 2,2 millions sont abonnés à nos 
newsletters quotidiennes. 

Notre mission est de permettre à notre communauté de défendre son pouvoir d’achat en 
adoptant une consommation positive au quotidien. 
Nos services (codes promo, cashback, coupons imprimables, bons plans, …) ont pour objectif de 
redonner du pouvoir d’achat aux français. 

Radins.com est un site appartenant au Groupe M6 (15M VU/mois source Médiamétrie/Netratings). 

Pour assurer le développement et la croissance du site, nous proposons un :

Au sein de l’équipe commerciale et sous la responsabilité du responsable e-commerce et 
partenariats, vos missions seront de :

     Développer l’o�re commerciale auprès d’un réseau d’annonceurs partenaires :
         • Négociation et mise en place des mises en avant publicitaires sur site et en newsletter
         • Participation à la mise en place des opérations spéciales (soldes été, rentrée ...)
         • Suivi, rapport et analyse des opérations commerciales réalisées
         • Encadrement et modération de la production de contenus sur site
         • Etude du comportement des internautes pour cibler les marchands à forte valeur ajoutée

     Participer au développement de nouveaux projets :
         • Développement de nouveaux formats et services pour répondre aux attentes clients
         • Analyse et veille concurrentielle 

Votre mission vous apportera un large panel de compétences commerciales et techniques dans 
le monde du webmarketing. Possibilité d’évoluer en alternance à la suite du stage.

Profil recherché :
De formation supérieure e-commerce ou marketing (bac+4/5), vous avez envie de rejoindre une 
entreprise jeune et en pleine croissance pour vous investir dans une mission passionnante. 
Plein(e) d’entrain, rigoureux(se) et ambitieux(se), vous êtes reconnu(e) pour vos qualités 
relationnelles. La passion pour le web est indispensable pour réussir dans cette mission.

Stage conventionné de 4 mois minimum, à pourvoir sur Roubaix (arrêt Eurotéléport).

Avantages : Tickets restaurants + remboursement à hauteur de 50% des frais de transport en 
commun.

Pour postuler : 
CV + Lettre de Motivation à recrutement@oxygem.tv
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